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Editorial

¢ Qué viene después del Congreso?

En Anadic hemos vivido nuestra
versién 2011 del Congreso Nacional,
fueron dias de arduos trabajos,
durante los cuales surgen nuevas
ideas y se reviven viejos proyectos.
Es de notar el entusiasmo que
produce el trabajo de grupo, a veces
ese entusiasmo raya en la euforia y
es aqui donde viene el trabajo mas
importante: ¢écémo dar vida a todo

lo que se ve en una reunién de este
tipo? ¢Cémo cristalizar los planes? Y
¢Coémo mantener vivo el entusiasmo?
Es algo asi como el mantenimiento en
la Industria.

Pues bien, esta es una labor en la
que todos tenemos responsabilidad,
patrocinadores, socios y directivos.
Si bien es cierto que durante

el Congreso se tratan de dar a
conocer todos los elementos para

la participacién, depende de cada
uno de nosotros el seguimiento, si
no ¢Qué caso tiene la inversion de
tiempo y dinero? Este afo el comité
organizador trabajé en un formato en
el que cada patrocinador desarrollara
de la mejor manera sus planes,

fue por eso que se marcé una clara
diferencia entre el piso de exposicién
y los salones de talleres, al final la
mayoria quedaron conformes con los
resultados y los participantes vieron
con buenos ojos la innovacién, ya que
esto les permitid focalizarse mucho
mas. También se hizo un trabajo de
ubicacion de las capacidades de los
socios, a través de un convenio de

colaboracion con Select, la Ultima
vez que se realiz6 este ejercicio fue
en el 2003 vy los resultados hablan
de un avance importante en el papel
que juega Anadic (a través de sus
asociados), en la Industria de TIC s.
Como medida de seguimiento se
estan llevando a cabo reuniones

con patrocinadores para hacer una
estrategia Post Congreso, tanto con
los socios que asistieron, como con
quien no pudo hacerlo.

Todas estas medidas de alguna forma
ayudaran a asegurar un seguimiento
y una planeacion del futuro, siempre
he dicho que “Anadic no es sélo
Congreso”, Anadic es una suma de
esfuerzos y voluntades que a través
del beneficio comin busca mas y
mejores oportunidades.

Por ultimo quisiera destacar el
importante momento que vive la
Industria, ante la fase final del
Gobierno Federal y la inminente
ejecucion de proyectos, en los
cuales por nuestra figura como
representantes del sector estamos
presentes y buscando las mayores
posibilidades de participacion.
¢Qué viene después del Congreso?
Esa es responsabilidad de todos, no lo
olvidemos.

Ing. Marco Antonio Gonzalez
Presidente Nacional de Anadic
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26-30 Junio_ .
Merida, vucate

Los grandes sucesos marcaron la historia,
del 26 al 30 de junio de 2011, se llevo a
cabo el Onceavo Congreso de la Asociacion
Nacional de Distribuidores de Tecnologia
Informaticay Comunicaciones (ANADIC), que
tuvo a bien realizarse en Mérida, Yucatan.

Xl Congreso

Cumple retos ante adversi
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buidores, funcionarios de gobierno, especialis-

tas e invitados especiales, quienes en conjun-
to aportaron experiencia, conocimiento, y nuevas
oportunidades de negocio.

EI evento albergé fabricantes, mayoristas, distri-

En esta Onceava edicion el itinerario fue intenso,
las actividades iniciaban con desayunos a temprana
hora y concluian con eventos especiales alrededor de
la media noche. Cuatro dias programados con talle-
res, conferencias, capacitaciones, visitas a la sala de
exposicidn y eventos especiales fueron muestra del
esfuerzo y dedicacidn que ofrecieron los integrantes
del Comité Organizador y anfitriones del evento.

Para dar inicio a las actividades, Marco Antonio
Gracia, Presidente de ANADIC, dio a los socios con
una cordial bienvenida, también los invito a parti-
cipar activamente para obtener los mayores bene-
ficios y aprovechar las diversas oportunidades de
negocio.

Después del discurso inaugural se invitd a pre-
senciar el Panel de Tecnologia “Influencias de las
TI's: Estrategias de Gobierno”, donde participaron
la Lic. Yolanda Silva representante de la Secretaria
de Comunicaciones y Transportes, Saul Cruz de Se-
lect, Pedro Cerecer de Intel, Saul Rojo de CT Inter-
nacional, Eduardo Coronado de Ingram Micro, Juan
José Serrano de Consultoria Legal, Eric Stephens de
Microsoft, y funcionarios del gobierno de Yucatan,
por mencionar algunos participantes.

Fueron cuatro los puntos que debatieron en la
ponencia: conectividad, estructura de equipamien-
to, contenidos y capacitacién del personal que dirige
los proyectos gubernamentales. En este sentido se
dejo en claro que las TI han llegado a ser la vertien-
te mas importante en lo que respecta a proyectos
de gobierno. En suma, los panelistas llegaron a las
siguientes conclusiones:

México crece en el ambito tecnoldgico solo un
4.5%, lo cual no es suficiente para competir con el
BRIC (Brasil, Rusia India y China). “Se requieren
mas procesos inteligentes, mejores practicas y en
ustedes esta la oportunidad para hacer la diferen-
cia”, comentd Saul Cruz de Select.

Las grandes cadenas de comunicacion deberan re-
gularizar todos los procesos que se tengan en la aso-
ciacion; estar mas cercanos a los gobiernos y conocer
sus métricas de operacion; trabajar transversalmente
como asociacién y lo mas importante para la Indus-
tria de las TIC s vender soluciones que tengan un
impacto social para trascender como nacién.

Anadic:

dades y generamnegociosipuntuales
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“México crece enelambitotecnologicosoloun4.5%, lo cual noessuficiente
para competir con el BRIC (Brasil, Rusia India y China): Select.”

Las primeras conferencias

Entre sonidos prehispanicos del Mayab (que sig-
nifica gente escogida) tuvo lugar la ceremonia de
inauguracion y honores a la bandera seguidos por
la participacion de Juan Luis Tron, Director Gene-
ral de Tripp Lite, quien aporté valiosa informacion
a los empresarios para que evallen las estrategias
laborales, analicen el desempefo y productividad de
sus colaboradores, haciendo énfasis en el personal
de ventas; también resaltd otros temas de impor-
tancia como el aprendizaje a partir de la experiencia
y entendimiento de las necesidades del cliente, asi
como aprovechar las nuevas oportunidades que el
mercado ofrece todos los dias.

Acompafiados del exquisito aroma de la sopa de
lima y cochinita pibil durante la cena inaugural se anun-
ciaron buenas nuevas comerciales, por parte de Saul
Rojo, Director General de CT Internacional informo
una serie de beneficios exclusivos para los asociados
de Anadic, tales como: lineas de crédito preautoriza-

Beneficios Anadic | agosto de 2011

das, descuentos, promociones especiales y capacita-
ciones. Asi mismo los invito a la Convenciéon Anual
CT 2011 con sede en Punta Cana, Republica Domini-
cana que se llevara a cabo del 29 de septiembre al 2
de octubre e hizo hincapié a los socios de mantenerse
al pendiente de los detalles. Cerrando con broche de
oro el mayorista dio a conocer sobre sus planes de ex-
pansién, comenzando con Pachuca en agosto y otras
sucursales en el resto del pais, ademas del ingreso a
mercados latinoamericanos como Costa Rica.

Al dia siguiente en la Conferencia Magna se pre-
sento el Programa MiPyMEcreSE; Intel, Microsoft
y la Secretaria de Economia invitaron a los aso-
ciados a integrarse y promover la adopcién de tec-
nologia en micros, pequefas y medianas empresas,
las cuales representan aproximadamente un 97% de
las empresas mexicanas. El reto es atender un mi-
ll16n de empresas en tres afios y para ello se cuenta
con el apoyo de Ingram Micro y Techdata, mayoris-
tas que se han sumado al proyecto.
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Aquellos distribuidores interesados en pertenecer
a la iniciativa deben asistir a un curso que les permi-
te formar parte de la lista de Distribuidores Autori-
zados MiPyMEcreSE que se encuentra disponible en
WWW.mipymecrese.org.mx, con la cual se pretende
generar oportunidades de negocio para los distribui-
dores acreditados.

Te tengo noticias: los suenos son reales

El capital humano es la parte medular de los ne-
gocios en Anadic, al igual que las expectativas de
crecimiento y bajo este tenor Angel de Luna com-
partié experiencias muy personales, ademas de em-
presariales durante una conferencia motivacional
con la plena conviccion de darles a conocer a los
socios que se pueden cumplir y hacer realidad los
suefios. La vision del autor del libro “Yo Soy DIOS”
expuso que existe la escalera de la vida en la que
cada ser humano debe generar sus propias expec-
tativas, no sin antes de ascender a ella plantear dos
razones importantes ¢Qué es lo que quiero en mi
vida? y ¢Qué es lo que NO quiero? con la finalidad de
cumplir el proyecto de vida.

Una de las herramientas trascendentales que
proporcioné De luna fue romper los sistemas de

creencias y paradigmas, para que de esta manera
cada individuo genere sus propias circunstancias y
cambien su realidad. “Yo puedo hacer esto, porqué
creo en MI”, creer en los suenos es vivir al maximo.
El ponente concluyo su participacién con una frase
de Mahatma Gandhi: “Sé tu el camino que deseas
para el mundo”.

De continuidad con la agenda, Antonio Acevedo,
Gerente de Canales de BlackBerry ofertd nuevos
negocios y oportunidades relacionadas con la co-
mercializaciéon de sus productos y servicios, a tra-
vés de su mayorista Ingram Micro. Los planes de la
marca incluyen la comercializacién de la BlackBerry
PlayBook; Software de BlackBerry, Servicios de So-
porte Técnico y Accesorios.

Dos dias de negociaciones directas

En la sala de exposiciones mayoristas y fabri-
cantes presentaron soluciones y productos nuevos
a los socios. Durante dos dias se estrecharon re-
laciones comerciales y se generaron nuevas opor-
tunidades de negocio. Entre los expositores se en-
contraban Ingram Micro, Sistemas Aplicados,
Empretel, CT Internacional, Tech Data, Box
Mecanic, Plaza de la Tecnologia, Neo Techno-




logy, WatchGuard, Cyberoam, Comercializa-
dora Ozal, AlterCo, Avnet, Microsip y BiSoft,
por mencionar algunas.

Box Mecanic presentd una solucion de software
orientada a talleres mecanicos automotrices, Phar-
macy Express comercializa soluciones de punto de
venta para farmacias; otras marcas como Microsip
mostraron software administrativo, SIFACT una sui-
te de factura electrénica, no podia faltar los desa-
rrollos de seguridad informatica y Neo Technology
reforzo los lazos con el canal.

CT Internacional, Sistemas Aplicados, Avnet, In-
gram Micro y Tech Data representando la fuerza de
los mayoristas, aprovecharon el Congreso para con-
solidar y concretar nuevos negocios con los distribui-
dores de toda la Republica Mexicana. Cabe destacar
que se noté mucha asistencia de asociados de los
estados de Campeche, Baja California Sur y Quin-
tana Roo.

A pesar de los inconvenientes climaticos que cau-
so la lluvia en el evento, es importante destacar que
los resultados y las expectativas se cumplieron en el
Congreso.
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Capacitaciones, talleres y platicas comerciales

Las platicas comerciales jugaron un papel funda-
mental en el marco del evento, ya que los fabrican-
tes informaron directamente las ventajas y bene-
ficios de sus productos, resolviendo dudas, dando
a conocer las Ultimas innovaciones tecnolodgicas al
canal de distribucion y presentando oportunidades
de negocio.

Kingston sefalo que los discos de estado sdlido
son grandes oportunidades de negocio pues permi-
ten optimizar equipos de cdmputo optimizando los
recursos economicos.

BenQ presento sus lineas de proyectores MP780
que incluyen la aplicacion con lapiz interactivo es pa-
recido a un pizarron electronico.

Toshiba por su parte informd sobre las caracteris-
ticas que diferencian sus productos de la competen-
cia, haciendo énfasis en el aspecto de seguridad.

Rusoft presentd a los asociados su propuesta
de negocio relacionada con el software de monito-
reo Spector Soft y las soluciones de seguridad de
Kaspersky.




Dell difundié los beneficios de registrar sus pro-
ductos y aprovecho el espacio para mostrar su hibri-
do laptop- tablet que cambia su aspecto y funciona-
lidad girando el display.

Avnet presentd su portafolio de productos y des-
taco su estrategia comercial para incentivar a los so-
cios a sumarse a su modelo de negocio.

Estas sesiones de trabajo fueron realizadas en
paralelo, cabe destacar, que ademas de las empre-
sas mencionadas hubo otras como Lenovo, CT In-
ternacional, Intel, Oki, Asus, Logo Computacion, Te-
chData, Cisco, etc., que también aportaron valiosa
informacion.

Transicion de presidente Anadic Yucatan

De manera solemne y cumpliendo el protocolo de
la Asociacién el Ing. Joaquin Reyes Galan, otorgd la
estafeta de liderazgo y direccién al nuevo presidente
el Ing. Raul Alfonso Rebolledo Alcocer. Reyes Ga-
ldn comentd que culmina una etapa importante en
su vida, donde se vencieron obstaculos con la firme
intension de cumplir objetivos, agradecié a toda su
mesa directiva y desedndole el mejor de los éxitos al
Raul, concluyd su participacion.

Por su parte el nuevo presidente, coment6é que
entre sus planes tiene prospectado adicionar nuevos
socios, fortalecer las relaciones entre asociados, po-
ner especial atencion en proyectos gubernamentales
y establecer alianzas con fabricantes para realizar
programas de capacitacion.

Select encuesta a la Anadic

Saul Cruz, Analista de Select informé que las en-
cuestas aplicadas al inicio del evento, tendrian como
propdsito obtener el estudio llamado Perfilamiento
de Asociados Anadic 2011. Ademas menciond que
la Industria de Tecnologias de Informacién y Comu-
nicaciones en México se recupera notablemente, sin
embargo a tasas muy bajas.

Entre la informacién presentada se incluyeron
datos interesantes, por ejemplo, que en términos de
facturacién Anadic comienza a reflejar un impacto
importante respecto a lo alcanzado por VAR s y dis-
tribuidores de sistemas personales.

De esta informacién de facturacion se mostrd un
mapa para ubicar los porcentajes que representan
las diversas zonas del pais, por ejemplo, la zona nor-
te representa un 36%, Sur-Este 21%, Oeste Centro
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18%, Valle de México 10%, Pacifico 9%
y Centro el 6%.

El analista sefialé los segmentos
que representan mayores utilidades,
entre los que destacan: Equipos TI
43%, Servicios TI 43%, Software 8%,
Consumibles 5% y Otros TIC 1%.

Clausura

La cena de clausura fue patrocinada
por Tech Data, liderada por Alberto
Monroy, quien invitd a los asistentes
a disfrutar del espectaculo de la imi-
tadora Samia.

La culminacion del evento fue a
cargo de Marco Gonzalez, Presidente
de Anadic quien reconocié el esfuerzo
de todos los involucrados en la rea-
lizacion del magno evento. También
entregd reconocimientos a algunos
patrocinadores.

Por ultimo, expresd a los asistentes
su beneplacito por las multiples expe-
riencias y las oportunidades que en
conjunto se generaron durante el Con-
greso; el discurso concluyé aludiendo
el lema de la asociacion: “Nadie es
mejor que todos juntos”. m

ral-
tronica
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Armando Rodarte - L . "
Socios Anadic Jalisc i ' J

En Jalisco la union
marca la diferencia”

En Anadic Jalisco nos congratulamos por ser la Unica asociacion a
nivel nacional que sesiona cada martes de ocho a diez de la noche,
generalmente nos reunimos en el cluster que tiene el ayuntamiento de
Guadalajara para tratar diversos temas de interés para los socios.
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nar la asociacion y trabajar en conjunto para

obtener buenos resultados, por ejemplo, he-
mos logrado establecer excelentes relaciones con
CANIETI Guadalajara, a tal grado que el presiden-
te de Anadic Jalisco encabeza la vicepresidencia de
Tecnologias de la Informacion de dicha camara.

Este tipo de actividades han permitido cohesio-

Otro proyecto importante que se esta desarrollando,
es la conformacion de un consejo de tecnologias de la
informacién que pueda trabajar con el gobierno estatal,
el objetivo es incluir a todos los socios, sin embargo,
para lograrlo es necesario sacar una “radiografia” de la
asociacion, es decir, conocer el tipo de empresas que la
conforman asi como el tipo de proyectos que atiende.
De esta manera podemos estimar la posicién y la impor-
tancia que tiene Anadic Jalisco en el Estado y presentar
el proyecto ante las instancias correspondientes.

Ante este escenario, cabe destacar que ya comen-
zamos a trabajar entregando una encuesta a todos los
socios; una vez obtenida la informacion integraremos
los resultados y presentaremos la propuesta ante la
Secretaria de Promocion Econdmica de Jalisco.

Otros grandes avances son la exportacion de pro-
ductos y soluciones a diferentes paises por parte de
algunos asociados; en estos casos el reto fue presen-
tar los proyectos y establecer alianzas para que pu-
dieran concretarse. En este Gltimo punto precisamen-
te radica el éxito de la Asociacion, pues si bien como
empresarios somos competidores, también tenemos
la capacidad de asociarnos cuando es necesario y de
esta manera enfrentar grandes proyectos.

Adicionalmente estamos trabajando arduamente
en el fortalecimiento de las relaciones con asociacio-
nes cercanas a Jalisco, incluso durante el Congreso
realizado en Mérida acordamos realizar una reunion
en Tepic, Nayarit con representantes de la zona Occi-
dente Bajio. El objetivo es compartir informacién que
nos permite identificar nuevos y mejores negocios.

Afiliarse a la Anadic Jalisco

Uno de los problemas tradicionales que enfren-
tamos al afiliar empresas a la asociaciéon radica
precisamente en los beneficios; en su mayoria los
distribuidores quieren conocer si hay descuentos u
ofertas, sin embargo, pertenecer a una asociacion
va mas alld de precios preferenciales lo mas impor-
tante es que somos identificados como un equipo
consolidado de grandes dimensiones capaz de im-
plementar grandes proyectos.

“Afiliarse a una asociacion nos otorga
multiples beneficios, incluso para grandes
empresas que aln no han encontrado
la manera de participar en proyectos de
gran magnitud.”

Por si solo un empresario seguramente ni siquiera
es identificado por un mayorista o alguna empre-
sa trasnacional, sin embargo, cuando me afilio con
otras “doscientas” empresas, la percepcion cambia.
Es un hecho que la unién hace la fuerza, en este
sentido los gobiernos y empresas de talla mundial
pueden encontrar en una asociacion un buen socio
de negocio, por lo tanto como distribuidor podemos
sacar provecho de las relaciones comerciales que
entre ellos se establezcan.

Por estas razones, creo particularmente que afi-
liarse a una asociacidon nos otorga multiples benefi-
cios, incluso para grandes empresas que adn no han
encontrado la manera de participar en proyectos de
gran magnitud.

Alianzas con fabricantes

Actualmente las relaciones comerciales con fabri-
cantes se han convertido en un tema de anélisis;
identificar y solucionar la percepcién de uno de ellos
que exponia su desencanto pone de manifiesto que
debemos buscar, de ambos lados. la formula correc-
ta que nos permita establecer alianzas donde gane-
mos mutuamente.

Parte de la solucién seria proponer planes de ne-
gocios bien aterrizados, que hagan sentido y conclu-
yan en compromiso comerciales.

Como socio Anadic puedo expresar, que si las
propuestas de negocio de los fabricantes fueran su-
ficientemente convincentes seguramente compraria
sus productos, pero si no hay una propuesta atracti-
va que me impulse a tomar una decisiéon de compra,
como le hacemos.

En opinidn personal considero que la marcas
tienen la posibilidad de evaluar distintos entornos,
lo cual les da la capacidad para proponer planes
de negocio de acuerdo a las caracteristicas que
tiene nuestra asociacion, por este motivo, segu-
ramente es posible encontrar el camino adecuado
para establecer alianzas comerciales en beneficio
de ambas partes.




C.P. Harim Neftali Garcia Saldiv
Presidente ANADIC San Luis

Consohdandola
zona Centro Bajio
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“ANADIC San Luis Potosi se constituye por 18 socios, el objetivo

fundamental de la actual administracion es consolidar las ideas

y proyectos de los socios para obtener ganancias y ofrecer
beneficios tecnologicos al estado.”

vidades, afianzamos alianzas estratégi-

cas, que son los pilares para construir
caminos hacia una integracidon sdlida entre
asociados; parte los resultados se vieron
consolidados durante el Congreso Anadic en
Mérida. En esta reunién se observaron par-
ticularidades de los socios, incluida la diver-
sidad de sus actividades, lo cual muestra la
gran diversidad tecnoldgica que existe entre
los distribuidores de cada estado.

En este afo hemos tenido muchas acti-

La basta gama de conocimientos y expe-
riencias obtenidas nos dieron informacion
suficiente para crear un proyecto de networ-
king, actualmente son pocos los interesados,
sin embargo en la medida que crezca se iran
integrando otros socios. Todavia estamos con-
cretando el nombre, aunque en este momento
estamos totalmente enfocados en desarrollar
el proyecto para fortalecer la zona del Bajio.

En este sentido podemos decir que el pro-
grama trascendera y generara una oferta de
valor, en primera instancia para capacitar a los
asociados empezando con productos de facil
manejo, y aprovechar los beneficios crediticios
para incrementar la rentabilidad del negocio.

Sabemos que este proyecto multiplicara
exponencialmente las oportunidades de nego-
cio, aumentara las ganancias y reducirad cos-

“En general, ayudamos a los socios a planificar sus proyectos, identificar los
objetivos, delimitar el negocio y precisar los alcances; el objetivo es obtener los

tos; cabe destacar en este proyecto parti-
cipan socios y algunos fabricantes que en
conjunto amplian el espectro de soluciones
que se pueden implementar.

Proximamente anunciaremos la realiza-
cién de un evento donde daremos a cono-
cer el proyecto, tentativamente lo tenemos
planeado para julio o agosto.

Apoyo a los asociados

Respecto al trabajo realizado con los so-
cios podemos mencionar que acabamos de
apoyar a un socio especializado en punto
de venta a comercializar su solucidn a tra-
vés de la red de contactos que tenemos;
este tipo de apoyo es un ejemplo de los be-
neficios de estar afiliados a nuestras aso-
ciaciones.

En general, ayudamos a los socios a pla-
nificar sus proyectos, identificar los objeti-
vos, delimitar el negocio y precisar los al-
cances; el objetivo es obtener los mejores
beneficios a favor de sus companias.

Por ultimo, quisiera extender una invita-
cién a los distribuidores a que se sumen a
las asociaciones, el proceso es muy sencillo
y los beneficios son tangibles. Recuerden
que la unidn hace la fuerza.m

mejores beneficios a favor de sus companias.”




Ing. José Gutiérrez Galan
ExPresidente de Anadic S«

Anadic Sonora
preparada para atender
proyectos gubernamentales

nadic Sonora ha pasado por una etapa de tran-
sicidn, el cambio de estafeta en la presidencia
de la asociacion. El nuevo presidente se llama

A

Orlando Zuiiga, quien anteriormente se desempe-
flaba como vicepresidente, se encargara de dar se-

guimiento a una serie de programas e iniciativas,
los cuales representan proyectos importantes para
los socios.
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Tal es el caso del Programa de Reciclaje Elec-
trénico, modelo que adoptamos de otra regién y
adecuamos para implementarlo en Anadic Sono-
ra, de hecho el proyecto ya se present6 ante la
Secretaria de Economia de Sonora y tuvo gran
aceptacion, al grado de solicitar la propuesta para
implementar la segunda etapa, cabe sefialar que
la primera tiene que ver con los centros de acopio




y la segunda esta relacionada con la planta de
reciclaje.

Precisamente esta segunda fase, la planta reci-
cladota, fue incluida en el plan de desarrollo estatal
debido a que el gobierno estaba desarrollando pro-
yectos que incluian tecnologias alternativas y de
reciclaje, por lo tanto las iniciativas presentadas
por nosotros se alinearon perfectamente con las
del Estado y dieron como resultado la posible reali-
zacion de una Planta de Reciclaje en Hermosillo.

Otros proyectos tienen como objetivo mejorar el
vinculo entre asociaciones, nos interesa que otros
estados nos ubiquen, sepan quienes somos y que
hacemos, de esta manera buscamos establecer
relaciones comerciales con otras regiones bajo la
premisa de multiplicar las oportunidades de nego-
cio para los asociados.

Por otro lado, también tenemos prospectado
competir nuevamente por la sede del Congreso
Anadic, este afio no ganamos pero la experiencia
nos permite identificar nuestras fortalezas y debili-
dades, de tal manera que posteriormente podamos
presentar nuestra solicitud para ser los anfitriones
del Congreso Anadic 2012.

Cabe destacar que nuestro interés se basa en
el potencial de negocio que hay en el Estado, en
gran parte porque estamos fortaleciendo nuestras
relaciones con el Gobierno; al respecto podemos
mencionar que estamos desarrollando un proyecto
en conjunto denominado Siglo, donde se requiere
la participacion de al menos 50 empresas de TI que
conformen un equipo de trabajo y sean capaces de
integrar sus capacidades para atender proyectos
gubernamentales a nivel estatal.

Resultados de la gestion que acaba
de concluir

Durante el periodo que tuve oportunidad de pre-
sidir, también se dio seguimiento a los proyectos
que dejé mi antecesor Ramén Acosta, cabe men-
cionar que en esa época, en Sonora, habia otra
asociacion que aglutinaba ciertas empresas con las
cuales disputdbamos los proyectos de gobierno,
esto represent6 un desafio para nuestra asociacion,
sin embargo, tiempo después dicha asociacion des-
aparecié y aprovechamos para posicionarnos en el
estado. De esta manera tuvimos oportunidad de
presentar diversas iniciativas a nivel estatal, espe-

cificamente en el sector educativo donde obtuvimos
excelentes resultados, por ejemplo, convenios con la
Universidad Tecnoldgica de Hermosillo y el Instituto
Tecnoldgico de Hermosillo.

En relaciéon a los socios, al inicio de mi gestion
éramos 16, pero fue necesario realizar un proceso
de depuracién que permitiera identificar a los distri-
buidores que realmente querian trabajar en equipo.

Poco a poco se fueron sumando nuevos empre-
sarios, con nuevos brios y lo mas importante, con
ganas de trabajar en equipo, colaborar, aportar su
experiencia y capacidades para generar mas y mejo-
res oportunidades para todos; esa precisamente es
la esencia de Anadic Sonora.

Beneficios de afiliarse a la asociacion

Es importante mencionar que para afiliarse a Ana-
dic Sonora es indispensable tener una antigliedad
minima de tres afios, incluso solicitamos una carta
recomendacion de algun socio o de un mayorista;
esto con la finalidad de contar con empresas sanas,
bien consolidadas capaces de aportar sus habilida-
des para implementar proyectos en conjunto.

Entre los principales beneficios de formar parte de
la asociacion destaca el apoyo que podemos brindar
en las relaciones comerciales, por ejemplo, cuando
los distribuidores por si mismos no son sujetos de
crédito, la asociacién avala moralmente a sus asocia-
dos para que los mayoristas reconsideren la solicitud;
en el caso de CT y CVA se ha podido resolver favora-
blemente y los proyectos se han llevado a cabo.

Por otra parte, el prestigio que hemos ganado en
el Estado nos permite ser considerados para imple-
mentar proyectos de gran magnitud, como el rea-
lizado con el Instituto Mexicano del Seguro Social
donde se instalaron aproximadamente 120 camaras
de videovigilancia. En este caso el beneficio econo-
mico fue realmente importante, de acuerdo a los co-
mentarios recibidos por parte de los distribuidores
que participaron en el proyecto.

Por ultimo, quisiera invitar a los distribuidores
a sumarse a la asociacién y confirmar que existen
grandes oportunidades de negocio; también co-
mentar a los fabricantes que en Sonora estamos
abiertos a escuchar sus propuestas y establecer
relaciones comerciales donde ambos sectores sal-
gamos beneficiados.




Ing. Martin Peia
Anadic Nayarit

Triple alianza para impulsar
el desarrollo de la region

tar que anteriormente desempefie funciones
como coordinador regional de siete estados y
dirigente de Anadic Nayarit.

Haciendo un poco de historia, quisiera comen-

Durante esta administracion se hicieron buenas
relaciones con algunos representantes del gobierno
del Estado, ademas en conjunto con otros 12 socios

——

se creo el Centro Nacional de Desarrollo de Software
ANADIC (CNSA) en el estado de Nayarit.

Este proyecto se desarrolléd en base a una visén
de Anadic Nacional con la finalidad de conformar una
solucidn para satisfacer las necesidades relacionadas
con el desarrollo de aplicaciones, en ella participa-
ron 7 estados y adicionalmente logramos consolidar
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“De los 15 certificados, ya se integraron 7 jovenes al Centro Nacional de Desarrollo de
Software de ANADIC, con sus aportaciones se han desarrollado programas en beneficios
del Instituto Nacional de la Vivienda (Improvivienda)”

el Centro de Soluciones de Software integrada
por un bloque de socios Anadic.

Tiempo después, como resultado del esfuer-
Z0 en conjunto, se realizd un convenio con el
Instituto Tecnoldgico de Nayarit con el propdsi-
to de incubar desarrolladores de software y de
esta manera hacer sinergia a favor de sistema
educativo.

Para este proyecto se lograron obtener re-
cursos federales por parte del Programa para el
Desarrollo de la Industria del Software (PRO-
SOFT) y del gobierno del Estado de Nayarit; de
esta manera se cred la Triple Hélice conforma-
da por el Gobierno de Nayarit, sector educati-
VO y empresas privadas, quienes en conjunto
ahora son el motor que impulsa el desarrollo de
tecnologias de informacién en el estado.

Entre las empresas que conforman la Triple
Hélice se encuentran:

1.- CIS Centro de Ingenieria y servicio

2.- Informatica y Sistemas
3.- Informaética Opcion
4.- Consume

5.- Compucentro de Tepic
6.- Ava Computacion

7.- Remate PC

8.- Personas Fisicas

9.- Antonio Ramirez

10.- Zoser

11.- Micro Informatica
12.- Expertix

Con el proyecto en marcha, ahora tenemos
el compromiso de utilizar los recursos para ca-
pacitar y certificar un determinado grupo de jo-
venes del Instituto Tecnoldgico de Nayarit, para
que en un futuro cercano sean parte de una élite
de estudiantes capacitados que puedan aportar
su conocimiento en varias empresas de TI; al
mismo tiempo se espera que dichas empresas
utilicen estos recursos intelectuales para impul-
sar el desarrollo econémico de la regidn.

Avances tangibles

La consolidacion de estos proyectos ha permitido
apoyar a 15 estudiantes del Instituto Tecnoldgico de
Nayarit que han recibido capacitacion de clase mun-
dial, a través de la plataforma .Net Microsoft; asi
mismo se han certificado profesores para dar conti-
nuidad. En este sentido se tiene proyectado a cor-
to plazo establecer programas de capacitacion para
académicos los cuales permitan enfrentar los retos
que representan este tipo de proyectos.

De los 15 certificados, ya se integraron 7 jove-
nes al Centro Nacional de Desarrollo de Software de
ANADIC, con sus aportaciones se han desarrollado
programas en beneficios del Instituto Nacional de la
Vivienda (Improvivienda), también se han disefiado
soluciones de software para empresas particulares
de Navyarit.

En suma podemos decir, que somos incubadores
de programas de software para fortalecer los vincu-
los empresariales y tecnoldgicos en beneficio del es-
tado. La infraestructura con la que contamos es: 15
computadoras, un servidor, inmobiliario, un pizarron
interactivo y una suite de todos los MCAT dentro del
Tecnoldgico Nacional de Nayarit.

Otros proyectos

El trabajo en la Asociacion es constante, actual-
mente ya se estan llevando a cabo actividades que
tienen por objetivo presentar al gobierno proyectos
de desarrollo de software que puedan ser implemen-
tados en la funcion publica, por ejemplo, para mejo-
rar la administracion en la Tesoreria.

También existen planes para participar, con el go-
bierno y el Instituto Nayarita de las Tecnologias de
Informacion (INAYTI), en la conformacion del pro-
yecto Ciudad del Conocimiento.

Por Ultimo quisiera comentar, que trabajando en
conjunto podemos obtener beneficios tangibles para
todos, de ahi que el lema de Anadic confirme que
“nadie es mejor que todos juntos”.




Raul Alfonso Rebolleda cer
Presidente de Anadic de Yuca ar

Anadic Yucatan

estrena presidente

te de Anadic Yucatan, las estrategias para im-

pulsar el desarrollo de la asociacion ya estan
planificadas, entre los objetivos que tenemos para
este afo se encuentran incrementar el nimero de
socios y fortalecer la asociacion, para ello se tiene
pensado consolidar una mesa directiva que trabaje
y de seguimiento a los proyectos estatales, asi como

Aunas semanas de asumir el cargo de Presiden-

Beneficios/Anadic]|(agosto[de/2011"

crear los vinculos necesarios para establecer un plan
de capacitacion con algunos fabricantes que resulte
en un beneficio directo para los asociados.

Precisamente durante en XI Congreso Anadic,
que se acaba de realizar en Mérida, hicimos con-
tacto con diversas marcas, como WatchGuard, Cisco
y Spector Soft, por mencionar algunas, las cuales




estan interesadas en establecer lazos de negocio
y capacitar a nuestros socios; esto demuestra que
nuestra regidén ha sido identificada por su gran po-
tencial de negocio.

Otro proyecto interesante que estamos trabajan-
do es Expo Anadic, la idea es presentar las diversas
soluciones que se estan gestando en torno a los so-
cios, adicionalmente se tiene planeado invitar a fa-
bricantes y mayoristas para enriquecer la oferta de
productos y soluciones.

Este evento se tiene prospectado a corto plazo y
la intencion es realizarlo con periodicidad anual.

Anadic Yucatan

En la actualidad nuestra asociacién es una de las
mas grandes, agrupa 30 socios y queremos crecer
un 30%, el potencial de negocio en la zona da para
eso y mas, incluso con el impulso que nos dio el
Congreso seguramente podemos alcanzar la cifra en
menos tiempo del que tenemos proyectado.

Cabe mencionar que durante el Congreso enta-
blamos platicas con diversos fabricantes y mayoris-
tas, que nos manifestaron su apoyo para impulsar el
desarrollo de los socios en la region; por este motivo
tenemos claro que el apoyo debe ser reciproco don-
de ambas partes veamos el beneficio tangible de es-
tablecer lazos comerciales firmes y de largo plazo.

En relacién a los socios, el plan es trabajar con
un comité especializado y segmentado por area,
por ejemplo, un equipo para desarrollo de soft-
ware y otro para proyectos. Lo que buscamos es
motivar a los socios para trabajar en conjunto pro-
activamente, que no esperen a que las oportuni-
dades lleguen solas.

En este sentido también haremos lo propio con
Anadic Nacional para identificar las oportunidades
que desde ahi se generen y aprovechar al maximo
los proyectos que se estan gestando a nivel nacional.
La estrategia es compartir la informaciéon que reci-
bamos de Anadic Nacional con los socios del estado,
ya sea por correo electrénico o durante las juntas
informativas bimestrales.

Proyectos Regionales

Actualmente en la regidn se esta trabajando ar-
duamente en relacién al desarrollo de software, tal
es el caso de Management Pro, que es un ERP en-
focado en la pequefia y mediana empresa, también

estd Box Mecanic disenado para talleres mecanicos,
y un software para facturacion electrénica; en to-
dos los casos estamos buscando, a través de Anadic
Soft Yucatan, impulsar la comercializacién ya sea
mediante mayoristas o directamente entre la red de
distribuidores a nivel nacional.

En este sentido, el trabajo que nosotros hacemos
en Anadic Yucatan es ayudar a los socios, que tie-
nen una aplicaciéon o proyecto, a presentarlo ante la
mesa directiva de la Asociacion Nacional, una vez
ahi se pide el apoyo para exponer el proyecto en la
junta de presidentes esperando que posteriormente
cada uno difunda entre sus agremiados el potencial
de negocio del proyecto y de esta manera establecer
las alianzas entre distribuidores de diferentes esta-
dos que se quieran sumar a la comercializacién de
la solucién. Al final, el objetivo es compartir con to-
dos los socios diversas oportunidades de negocio,
la decision de participar es abierta y la experiencia
que hemos tenido ha sido gratificante pues se han
obtenido buenos resultados.

Beneficios de integrarse a Anadic Yucatan

El principal beneficio de pertenecer a Anadic Yu-
catan es la oportunidad de establecer buenas rela-
ciones de negocio, en primer lugar de manera local;
y segundo a nivel nacional participando en proyectos
que de otra manera no seria posible tener acceso.

Ademas, estamos demostrando que los distribui-
dores que integramos Anadic Yucatan, somos em-
presas serias y consolidadas, pues para pertenecer
a la asociacion es requisito contar por lo menos con
cuatro afios en el mercado y varios empleados; esto
por si solo mejora la imagen de cualquier empresa
que quiera afiliarse pues definitivamente incrementa
la confianza y multiplica las oportunidades de con-
solidar proyectos.

Otro beneficio es la profesionalizacién de los dis-
tribuidores pues hay muchas marcas interesadas en
ofrecer capacitaciones que permitan a los socios im-
plementar soluciones cada vez mas robustas y por lo
tanto incrementar sus ingresos econoémicos.

Por ultimo, es necesario mencionar que tenemos
una excelente relacion con el Gobierno Estatal, mis-
ma que se ha ido fortaleciendo desde hace cuatro
afos, lo que nos permite trabajar en conjunto para
impulsar el desarrollo econdmico de la regidn, inclu-
so haciendo sinergia con otras entidades federativas
como Quintana Roo y Campeche.




En Merida, Chac,

dios de la lluvia hIZO
de las suyas...
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