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En Anadic hemos vivido nuestra 
versión 2011 del Congreso Nacional, 
fueron días de arduos trabajos, 
durante los cuales surgen nuevas 
ideas y se reviven viejos proyectos. 
Es de notar el entusiasmo que 
produce el trabajo de grupo, a veces 
ese entusiasmo raya en la euforia y 
es aquí donde viene el trabajo más 
importante: ¿cómo dar vida a todo 
lo que se ve en una reunión de este 
tipo? ¿Cómo cristalizar los planes? Y 
¿Cómo mantener vivo el entusiasmo? 
Es algo así como el mantenimiento en 
la Industria.

Pues bien, esta es una labor en la 
que todos tenemos responsabilidad, 
patrocinadores, socios y directivos. 
Si bien es cierto que durante 
el Congreso se tratan de dar a 
conocer todos los elementos para 
la participación, depende de cada 
uno de nosotros el seguimiento, si 
no ¿Qué caso tiene la inversión de 
tiempo y dinero?  Este año el comité 
organizador trabajó en un formato en 
el que cada patrocinador desarrollara 
de la mejor manera sus planes, 
fue por eso que se marcó una clara 
diferencia entre el piso de exposición 
y los salones de talleres, al final la 
mayoría quedaron conformes con los 
resultados y los participantes vieron 
con buenos ojos la innovación, ya que 
esto les permitió focalizarse mucho 
más. También se hizo un trabajo de 
ubicación de las capacidades de los 
socios, a través de un convenio de 

colaboración con Select, la última 
vez que se realizó este ejercicio fue 
en el 2003 y los resultados hablan 
de un avance importante en el papel 
que juega Anadic (a través de sus 
asociados),  en la Industria de TIC´s. 
Como medida de seguimiento se 
están llevando a cabo reuniones 
con patrocinadores para hacer una 
estrategia Post Congreso, tanto con 
los socios que asistieron, como con 
quien no pudo hacerlo.

Todas estas medidas de alguna forma 
ayudarán a asegurar un seguimiento 
y una planeación del futuro, siempre 
he dicho que “Anadic no es sólo 
Congreso”, Anadic es una suma de 
esfuerzos y voluntades que a través 
del beneficio común busca más y 
mejores oportunidades.

Por último quisiera destacar el 
importante momento que vive la 
Industria, ante la fase final del 
Gobierno Federal y la inminente 
ejecución de proyectos, en los 
cuales por nuestra figura como 
representantes del  sector estamos 
presentes y buscando las mayores 
posibilidades de participación.
¿Qué viene después del Congreso? 
Esa es responsabilidad de todos, no lo 
olvidemos.
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XI Congreso Anadic: 
Cumple retos ante adversidades y genera negocios puntuales 

Los grandes sucesos marcaron la historia, 
del 26 al 30 de junio de 2011, se llevo a 
cabo el Onceavo Congreso de la Asociación 
Nacional de Distribuidores de Tecnología 
Informática y Comunicaciones (ANADIC), que 
tuvo a bien realizarse en Mérida, Yucatán. 
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XI Congreso Anadic: 
Cumple retos ante adversidades y genera negocios puntuales 

El evento albergó fabricantes, mayoristas, distri-
buidores, funcionarios de gobierno, especialis-
tas e invitados especiales, quienes en conjun-

to aportaron experiencia, conocimiento,  y nuevas 
oportunidades de negocio.

En esta Onceava edición el itinerario fue intenso, 
las actividades iniciaban con desayunos a temprana 
hora y concluían con eventos especiales alrededor de 
la media noche. Cuatro días programados con talle-
res, conferencias, capacitaciones, visitas a la sala de 
exposición y eventos especiales fueron muestra del 
esfuerzo y dedicación que ofrecieron los integrantes 
del Comité Organizador y anfitriones del evento.

Para dar inicio a las actividades, Marco Antonio 
Gracia, Presidente de ANADIC, dio a los socios con 
una cordial bienvenida, también los invito a parti-
cipar activamente para obtener los mayores bene-
ficios y aprovechar las diversas oportunidades de 
negocio. 

Después del discurso inaugural se invitó a pre-
senciar el Panel de Tecnología  “Influencias de  las 
TI´s: Estrategias de Gobierno”, donde participaron 
la Lic. Yolanda Silva representante de la Secretaría 
de Comunicaciones y Transportes, Saúl Cruz de Se-
lect, Pedro Cerecer de Intel, Saúl Rojo de CT Inter-
nacional, Eduardo Coronado de Ingram Micro, Juan 
José Serrano de Consultoría Legal, Eric Stephens de 
Microsoft, y funcionarios del gobierno de Yucatán, 
por mencionar algunos participantes.  

Fueron cuatro los puntos que debatieron en la 
ponencia: conectividad, estructura de equipamien-
to, contenidos y capacitación del personal que dirige 
los proyectos gubernamentales. En este sentido se 
dejo en claro que las TI han llegado a ser la vertien-
te más importante en lo que respecta a proyectos 
de gobierno. En suma, los panelistas llegaron a las 
siguientes conclusiones: 

México crece en el ámbito tecnológico solo un 
4.5%, lo cual no es suficiente para competir con el 
BRIC (Brasil, Rusia India y China). ”Se requieren 
más procesos inteligentes, mejores prácticas y en 
ustedes esta la oportunidad para hacer la diferen-
cia”, comentó Saúl Cruz de Select. 

Las grandes cadenas de comunicación deberán re-
gularizar todos los procesos que se tengan en la aso-
ciación; estar más cercanos a los gobiernos y conocer 
sus métricas de operación; trabajar transversalmente 
como asociación y lo más importante para la Indus-
tria de las TIC´s vender soluciones que tengan un 
impacto social para trascender como nación.
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Las primeras conferencias

Entre sonidos prehispánicos del Mayab (que sig-
nifica gente escogida) tuvo lugar la ceremonia de 
inauguración y honores a la bandera seguidos por 
la participación de Juan Luis Tron, Director Gene-
ral de Tripp Lite, quien aportó valiosa información 
a los empresarios para que evalúen las estrategias 
laborales, analicen el desempeño y productividad de 
sus colaboradores, haciendo énfasis en el personal 
de ventas; también resaltó otros temas de impor-
tancia como el aprendizaje a partir de la experiencia 
y entendimiento de las necesidades del cliente, así 
como aprovechar las nuevas oportunidades que el 
mercado ofrece todos los días.  

Acompañados del exquisito aroma de la sopa de 
lima y cochinita pibil durante la cena inaugural se anun-
ciaron buenas nuevas comerciales, por parte de Saúl 
Rojo, Director General de CT Internacional informó 
una serie de beneficios exclusivos para los asociados 
de Anadic, tales como: líneas de crédito preautoriza-

das, descuentos, promociones especiales y capacita-
ciones. Así mismo los invito a la Convención Anual 
CT 2011 con sede en Punta Cana, República Domini-
cana que se llevará a cabo del 29 de septiembre al 2 
de octubre e hizo hincapié a los socios de mantenerse 
al pendiente de los detalles. Cerrando con broche de 
oro el mayorista dio a conocer sobre sus planes de ex-
pansión, comenzando con Pachuca en agosto y otras 
sucursales en el resto del país, además del ingreso a 
mercados latinoamericanos como Costa Rica.

Al día siguiente en la Conferencia Magna se pre-
sentó el Programa MiPyMEcreSE; Intel, Microsoft 
y la Secretaría de Economía invitaron a los aso-
ciados a integrarse y promover la adopción de tec-
nología en micros, pequeñas y medianas empresas, 
las cuales representan aproximadamente un 97% de 
las empresas mexicanas. El reto es atender un mi-
llón de empresas en tres años y para ello se cuenta 
con el apoyo de Ingram Micro y Techdata, mayoris-
tas que se han sumado al proyecto.

“México crece en el ámbito tecnológico solo un 4.5%, lo cual no es suficiente 
para competir con el BRIC (Brasil, Rusia India y China): Select.“
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Aquellos distribuidores interesados en pertenecer 
a la iniciativa deben asistir a un curso que les permi-
te formar parte de la lista de Distribuidores Autori-
zados MiPyMEcreSE que se encuentra disponible en 
www.mipymecrese.org.mx, con la cual se pretende 
generar oportunidades de negocio para los distribui-
dores acreditados.

Te tengo noticias: los sueños son reales

El capital humano es la parte medular de los ne-
gocios en Anadic, al igual que las expectativas de 
crecimiento y bajo este tenor Ángel de Luna com-
partió experiencias muy personales, además de em-
presariales durante una conferencia motivacional 
con la plena convicción de darles a conocer a los 
socios que se pueden cumplir y hacer realidad los 
sueños. La visión del autor del libro “Yo Soy DIOS” 
expuso que existe la escalera de la vida en la que 
cada ser humano debe generar sus propias expec-
tativas, no sin antes de ascender a ella plantear dos 
razones importantes  ¿Qué es lo que quiero en mi 
vida? y ¿Qué es lo que NO quiero? con la finalidad de 
cumplir el proyecto de vida. 

Una de las herramientas trascendentales que 
proporcionó De luna fue romper los sistemas de 

creencias y paradigmas, para que de esta manera 
cada individuo genere sus propias circunstancias y 
cambien su realidad. “Yo puedo hacer esto, porqué 
creo en MI”, creer en los sueños es vivir al máximo. 
El ponente concluyo su participación con una frase 
de Mahatma Gandhi: “Sé tú el camino que deseas 
para el mundo”. 

De continuidad con la agenda, Antonio Acevedo, 
Gerente de Canales de BlackBerry ofertó nuevos 
negocios y oportunidades relacionadas con la co-
mercialización de sus productos y servicios, a tra-
vés de su mayorista Ingram Micro. Los planes de la 
marca incluyen la comercialización de la BlackBerry 
PlayBook; Software de BlackBerry, Servicios de So-
porte Técnico y Accesorios.

Dos días de negociaciones directas

En la sala de exposiciones mayoristas y fabri-
cantes presentaron soluciones y productos nuevos 
a los socios. Durante dos días se estrecharon re-
laciones comerciales y se generaron nuevas opor-
tunidades de negocio. Entre los expositores se en-
contraban Ingram Micro, Sistemas Aplicados, 
Empretel, CT Internacional, Tech Data, Box 
Mecanic, Plaza de la Tecnología, Neo Techno-
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logy, WatchGuard, Cyberoam, Comercializa-
dora Ozal, AlterCo, Avnet, Microsip y BiSoft, 
por mencionar algunas.

Box Mecanic presentó una solución de software 
orientada a talleres mecánicos automotrices, Phar-
macy Express comercializa soluciones de punto de 
venta para farmacias; otras marcas como Microsip 
mostraron software administrativo, SIFACT una sui-
te de factura electrónica, no podía faltar los desa-
rrollos de seguridad informática y Neo Technology 
reforzó los lazos con el canal. 

CT Internacional, Sistemas Aplicados, Avnet, In-
gram Micro y Tech Data representando la fuerza de 
los mayoristas, aprovecharon el Congreso para con-
solidar y concretar nuevos negocios con los distribui-
dores de toda la República Mexicana. Cabe destacar 
que se notó mucha asistencia de asociados de los 
estados de Campeche, Baja California Sur y Quin-
tana Roo.  

A pesar de los inconvenientes climáticos que cau-
so la lluvia en el evento, es importante destacar que 
los resultados y las expectativas se cumplieron en el 
Congreso. 

Capacitaciones, talleres y pláticas comerciales

Las pláticas comerciales jugaron un papel funda-
mental en el marco del evento, ya que los fabrican-
tes informaron directamente las ventajas y bene-
ficios de sus productos, resolviendo dudas, dando 
a conocer las últimas innovaciones tecnológicas al 
canal de distribución y presentando oportunidades 
de negocio. 

Kingston señaló que los discos de estado sólido 
son grandes oportunidades de negocio pues permi-
ten optimizar equipos de cómputo optimizando los 
recursos económicos. 

BenQ presentó sus líneas de proyectores MP780 
que incluyen la aplicación con lápiz interactivo es pa-
recido a un pizarrón electrónico.

Toshiba por su parte informó sobre las caracterís-
ticas que diferencian sus productos de la competen-
cia, haciendo énfasis en el aspecto de seguridad.

Rusoft presentó a los asociados su propuesta 
de negocio relacionada con el software de monito-
reo Spector Soft y las soluciones de seguridad de 
Kaspersky.
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Dell difundió los beneficios de registrar sus pro-
ductos y aprovechó el espacio para mostrar su híbri-
do laptop- tablet que cambia su aspecto y funciona-
lidad girando el display. 

Avnet presentó su portafolio de productos y des-
tacó su estrategia comercial para incentivar a los so-
cios a sumarse a su modelo de negocio. 

Estas sesiones de trabajo fueron realizadas en 
paralelo, cabe destacar, que además de las empre-
sas mencionadas hubo otras como Lenovo, CT In-
ternacional, Intel, Oki, Asus, Logo Computación, Te-
chData, Cisco, etc., que también aportaron valiosa 
información.

Transición de presidente Anadic Yucatán 

De manera solemne y cumpliendo el protocolo de 
la Asociación el Ing. Joaquín Reyes Galán, otorgó la 
estafeta de liderazgo y dirección al nuevo presidente 
el Ing. Raúl Alfonso Rebolledo Alcocer. Reyes Ga-
lán comentó que culmina una etapa importante en 
su vida, donde se vencieron obstáculos con la firme 
intensión de cumplir objetivos, agradeció a toda su 
mesa directiva y deseándole el mejor de los éxitos al 
Raúl, concluyó su participación.

Por su parte el nuevo presidente, comentó que 
entre sus planes tiene prospectado adicionar nuevos 
socios, fortalecer las relaciones entre asociados, po-
ner especial atención en proyectos gubernamentales 
y establecer alianzas con fabricantes para realizar 
programas de capacitación.

Select encuesta a la Anadic

Saúl Cruz, Analista de Select informó que las en-
cuestas aplicadas al inicio del evento, tendrían como 
propósito obtener el estudio llamado Perfilamiento 
de Asociados Anadic 2011. Además mencionó que 
la Industria de Tecnologías de Información y Comu-
nicaciones en México se recupera notablemente, sin 
embargo a tasas muy bajas.

Entre la información presentada se incluyeron 
datos interesantes, por ejemplo, que en términos de 
facturación Anadic comienza a reflejar un impacto 
importante respecto a lo alcanzado por VAR´s y dis-
tribuidores de sistemas personales.

De esta información de facturación se mostró un 
mapa para ubicar los porcentajes que representan 
las diversas zonas del país, por ejemplo, la zona nor-
te representa un 36%, Sur-Este 21%, Oeste Centro 
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18%, Valle de México 10%, Pacífico 9% 
y Centro el 6%.

El analista señaló los segmentos 
que representan mayores utilidades, 
entre los que destacan: Equipos TI 
43%, Servicios TI 43%, Software 8%, 
Consumibles 5% y Otros TIC 1%. 

Clausura

La cena de clausura fue patrocinada 
por Tech Data, liderada por Alberto 
Monroy, quien invitó a los asistentes 
a disfrutar del espectáculo de la imi-
tadora Samia.

La culminación del evento fue a 
cargo de Marco González, Presidente 
de Anadic quien reconoció el esfuerzo 
de todos los involucrados en la rea-
lización del magno evento. También 
entregó reconocimientos a algunos 
patrocinadores.

Por último, expresó a los asistentes 
su beneplácito por las múltiples expe-
riencias y las oportunidades que en 
conjunto se generaron durante el Con-
greso; el discurso concluyó aludiendo 
el lema de la asociación: “Nadie es 
mejor que todos juntos”.

12Beneficios Anadic | agosto de 2011Beneficios Anadic | agosto de 2011



mailto:revista_beneficios@anadic.com.mx
http://www.anadic.com.mx


14Beneficios Anadic | agosto de 2011Beneficios Anadic | agosto de 2011

http://www.anadic.com.mx/


15



En Jalisco la unión 
marca la diferencia

Armando Rodarte
Socios Anadic Jalisco

En Anadic Jalisco nos congratulamos por ser la única asociación a 
nivel nacional que sesiona cada martes de ocho a diez de la noche, 
generalmente nos reunimos en el clúster que tiene el ayuntamiento de 
Guadalajara para tratar diversos temas de interés para los socios.
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Este tipo de actividades han permitido cohesio-
nar la asociación y trabajar en conjunto para 
obtener buenos resultados, por ejemplo, he-

mos logrado establecer excelentes relaciones con 
CANIETI Guadalajara, a tal grado que el presiden-
te de Anadic Jalisco encabeza la vicepresidencia de 
Tecnologías de la Información de dicha cámara.

Otro proyecto importante que se está desarrollando, 
es la conformación de un consejo de tecnologías de la 
información que pueda trabajar con el gobierno estatal, 
el objetivo es incluir a todos los socios, sin embargo, 
para lograrlo es necesario sacar una “radiografía” de la 
asociación, es decir, conocer el tipo de empresas que la 
conforman así como el tipo de proyectos que atiende. 
De esta manera podemos estimar la posición y la impor-
tancia que tiene Anadic Jalisco en el Estado y presentar 
el proyecto ante las instancias correspondientes.

Ante este escenario, cabe destacar que ya comen-
zamos a trabajar entregando una encuesta a todos los 
socios; una vez obtenida la información integraremos 
los resultados y presentaremos la propuesta ante la 
Secretaría de Promoción Económica de Jalisco.

Otros grandes avances son la exportación de pro-
ductos y soluciones a diferentes países por parte de 
algunos asociados; en estos casos el reto fue presen-
tar los proyectos y establecer alianzas para que pu-
dieran concretarse. En este último punto precisamen-
te radica el éxito de la Asociación, pues si bien como 
empresarios somos competidores, también tenemos 
la capacidad de asociarnos cuando es necesario y de 
esta manera enfrentar grandes proyectos.

Adicionalmente estamos trabajando arduamente 
en el fortalecimiento de las relaciones con asociacio-
nes cercanas a Jalisco, incluso durante el Congreso 
realizado en Mérida acordamos realizar una reunión 
en Tepic, Nayarit con representantes de la zona Occi-
dente Bajío. El objetivo es compartir información que 
nos permite identificar nuevos y mejores negocios.

Afiliarse a la Anadic Jalisco

Uno de los problemas tradicionales que enfren-
tamos al afiliar empresas a la asociación radica 
precisamente en los beneficios; en su mayoría los 
distribuidores quieren conocer si hay descuentos u 
ofertas, sin embargo, pertenecer a una asociación 
va mas allá de precios preferenciales lo más impor-
tante es que somos identificados como un equipo 
consolidado de grandes dimensiones capaz de im-
plementar grandes proyectos.

Por si solo un empresario seguramente ni siquiera 
es identificado por un mayorista o alguna empre-
sa trasnacional, sin embargo, cuando me afilio con 
otras “doscientas” empresas, la percepción cambia. 
Es un hecho que la unión hace la fuerza, en este 
sentido los gobiernos y empresas de talla mundial 
pueden encontrar en una asociación un buen socio 
de negocio, por lo tanto como distribuidor podemos 
sacar provecho de las relaciones comerciales que 
entre ellos se establezcan.

Por estas razones, creo particularmente que afi-
liarse a una asociación nos otorga múltiples benefi-
cios, incluso para grandes empresas que aún no han 
encontrado la manera de participar en proyectos de 
gran magnitud.

Alianzas con fabricantes

Actualmente las relaciones comerciales con fabri-
cantes se han convertido en un tema de análisis; 
identificar y solucionar la percepción de uno de ellos 
que exponía su desencanto pone de manifiesto que 
debemos buscar, de ambos lados. la fórmula correc-
ta que nos permita establecer alianzas donde gane-
mos mutuamente.

Parte de la solución sería proponer planes de ne-
gocios bien aterrizados, que hagan sentido y conclu-
yan en compromiso comerciales. 

Como socio Anadic puedo expresar, que si las 
propuestas de negocio de los fabricantes fueran su-
ficientemente convincentes seguramente compraría 
sus productos, pero si no hay una propuesta atracti-
va que me impulse a tomar una decisión de compra, 
cómo le hacemos.

En opinión personal considero que la marcas 
tienen la posibilidad de evaluar distintos entornos, 
lo cual les da la capacidad para proponer planes 
de negocio de acuerdo a las características que 
tiene nuestra asociación, por este motivo, segu-
ramente es posible encontrar el camino adecuado 
para establecer alianzas comerciales en beneficio 
de ambas partes.  

“Afiliarse a una asociación nos otorga 
múltiples beneficios, incluso para grandes 
empresas que aún no han encontrado 
la manera de participar en proyectos de 
gran magnitud.”
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Consolidando la 
zona Centro Bajío

C.P. Harim Neftalí García Saldivar
Presidente ANADIC San Luís Potosí
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“ANADIC San Luís Potosí se constituye por 18 socios, el objetivo 
fundamental de la actual administración es consolidar las ideas 
y proyectos de los socios para obtener ganancias y ofrecer 
beneficios tecnológicos al estado.“

En este año hemos tenido muchas acti-
vidades, afianzamos alianzas estratégi-
cas, que son los pilares para construir 

caminos hacia una integración sólida entre 
asociados; parte los resultados se vieron 
consolidados durante el Congreso Anadic en 
Mérida. En esta reunión se observaron par-
ticularidades de los socios, incluida la diver-
sidad de sus actividades, lo cual muestra la 
gran diversidad tecnológica que existe entre 
los distribuidores de cada estado. 

La basta gama de conocimientos y expe-
riencias obtenidas nos dieron información 
suficiente para crear un proyecto de networ-
king, actualmente son pocos los interesados, 
sin embargo en la medida que crezca se irán 
integrando otros socios. Todavía estamos con-
cretando el nombre, aunque en este momento 
estamos totalmente enfocados en desarrollar 
el proyecto para fortalecer la zona del Bajío. 

En este sentido podemos decir que el pro-
grama trascenderá y generará una oferta de 
valor, en primera instancia para capacitar a los 
asociados empezando con productos de fácil 
manejo, y aprovechar los beneficios crediticios 
para incrementar la rentabilidad del negocio.

Sabemos que este proyecto multiplicará 
exponencialmente las oportunidades de nego-
cio, aumentará las ganancias y reducirá cos-

tos; cabe destacar en este proyecto parti-
cipan socios y algunos fabricantes que en 
conjunto amplían el espectro de soluciones 
que se pueden implementar.

Próximamente anunciaremos la realiza-
ción de un evento donde daremos a cono-
cer el proyecto, tentativamente lo tenemos 
planeado para julio o agosto.

Apoyo a los asociados

Respecto al trabajo realizado con los so-
cios podemos mencionar que acabamos de 
apoyar a un socio especializado en punto 
de venta a comercializar su solución a tra-
vés de la red de contactos que tenemos; 
este tipo de apoyo es un ejemplo de los be-
neficios de estar afiliados a nuestras aso-
ciaciones.

En general, ayudamos a los socios a pla-
nificar sus proyectos, identificar los objeti-
vos, delimitar el negocio y precisar los al-
cances; el objetivo es obtener los mejores 
beneficios a favor de sus compañías.

Por último, quisiera extender una invita-
ción a los distribuidores a que se sumen a 
las asociaciones, el proceso es muy sencillo 
y los beneficios son tangibles. Recuerden 
que la unión hace la fuerza. 

“En general, ayudamos a los socios a planificar sus proyectos, identificar los 
objetivos, delimitar el negocio y precisar los alcances; el objetivo es obtener los 
mejores beneficios a favor de sus compañías.”
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Ing. José Gutiérrez Galán 
ExPresidente de Anadic Sonora

Anadic Sonora ha pasado por una etapa de tran-
sición, el cambio de estafeta en la presidencia 
de la asociación. El nuevo presidente se llama 

Orlando Zúñiga, quien anteriormente se desempe-
ñaba como vicepresidente, se encargará de dar se-
guimiento a una serie de programas e iniciativas, 
los cuales representan proyectos importantes para 
los socios.

Anadic Sonora 
preparada para atender 
proyectos gubernamentales

Tal es el caso del Programa de Reciclaje Elec-
trónico, modelo que adoptamos de otra región y 
adecuamos para implementarlo en Anadic Sono-
ra, de hecho el proyecto ya se presentó ante la 
Secretaría de Economía de Sonora y tuvo gran 
aceptación, al grado de solicitar la propuesta para 
implementar la segunda etapa, cabe señalar que 
la primera tiene que ver con los centros de acopio 
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y la segunda está relacionada con la planta de 
reciclaje. 

Precisamente esta segunda fase, la planta reci-
cladota, fue incluida en el plan de desarrollo estatal 
debido a que el gobierno estaba desarrollando pro-
yectos que incluían tecnologías alternativas y de 
reciclaje, por lo tanto las iniciativas presentadas 
por nosotros se alinearon perfectamente con las 
del Estado y dieron como resultado la posible reali-
zación de una Planta de Reciclaje en Hermosillo.

Otros proyectos tienen como objetivo mejorar el 
vínculo entre asociaciones, nos interesa que otros 
estados nos ubiquen, sepan quienes somos y que 
hacemos, de esta manera buscamos establecer 
relaciones comerciales con otras regiones bajo la 
premisa de multiplicar las oportunidades de nego-
cio para los asociados.

	
Por otro lado, también tenemos prospectado 

competir nuevamente por la sede del Congreso 
Anadic, este año no ganamos pero la experiencia 
nos permite identificar nuestras fortalezas y debili-
dades, de tal manera que posteriormente podamos 
presentar nuestra solicitud para ser los anfitriones 
del Congreso Anadic 2012.

Cabe destacar que nuestro interés se basa en 
el potencial de negocio que hay en el Estado, en 
gran parte porque estamos fortaleciendo nuestras 
relaciones con el Gobierno; al respecto podemos 
mencionar que estamos desarrollando un proyecto 
en conjunto denominado Siglo, donde se requiere 
la participación de al menos 50 empresas de TI que 
conformen un equipo de trabajo y sean capaces de 
integrar sus capacidades para atender proyectos 
gubernamentales a nivel estatal.

Resultados de la gestión que acaba 
de concluir

Durante el periodo que tuve oportunidad de pre-
sidir, también se dio seguimiento a los proyectos 
que dejó mi antecesor Ramón Acosta, cabe men-
cionar que en esa época, en Sonora, había otra 
asociación que aglutinaba ciertas empresas con las 
cuales disputábamos los proyectos de gobierno, 
esto representó un desafío para nuestra asociación, 
sin embargo, tiempo después dicha asociación des-
apareció y aprovechamos para posicionarnos en el 
estado. De esta manera tuvimos oportunidad de 
presentar diversas iniciativas a nivel estatal, espe-

cíficamente en el sector educativo donde obtuvimos 
excelentes resultados, por ejemplo, convenios con la 
Universidad Tecnológica de Hermosillo y el Instituto 
Tecnológico de Hermosillo.

En relación a los socios, al inicio de mi gestión 
éramos 16, pero fue necesario realizar un proceso 
de depuración que permitiera identificar a los distri-
buidores que realmente querían trabajar en equipo.

Poco a poco se fueron sumando nuevos empre-
sarios, con nuevos bríos y lo más importante, con 
ganas de trabajar en equipo, colaborar, aportar su 
experiencia y capacidades para generar más y mejo-
res oportunidades para todos; esa precisamente es 
la esencia de Anadic Sonora.

Beneficios de afiliarse a la asociación

Es importante mencionar que para afiliarse a Ana-
dic Sonora es indispensable tener una antigüedad 
minima de tres años, incluso solicitamos una carta 
recomendación de algún socio o de un mayorista; 
esto con la finalidad de contar con empresas sanas, 
bien consolidadas capaces de aportar sus habilida-
des para implementar proyectos en conjunto.

Entre los principales beneficios de formar parte de 
la asociación destaca el apoyo que podemos brindar 
en las relaciones comerciales, por ejemplo, cuando 
los distribuidores por si mismos no son sujetos de 
crédito, la asociación avala moralmente a sus asocia-
dos para que los mayoristas reconsideren la solicitud; 
en el caso de CT y CVA se ha podido resolver favora-
blemente y los proyectos se han llevado a cabo.

Por otra parte, el prestigio que hemos ganado en 
el Estado nos permite ser considerados para imple-
mentar proyectos de gran magnitud, como el rea-
lizado con el Instituto Mexicano del Seguro Social 
donde se instalaron aproximadamente 120 cámaras 
de videovigilancia. En este caso el beneficio econó-
mico fue realmente importante, de acuerdo a los co-
mentarios recibidos por parte de los distribuidores 
que participaron en el proyecto.

Por ultimo, quisiera invitar a los distribuidores 
a sumarse a la asociación y confirmar que existen 
grandes oportunidades de negocio; también co-
mentar a los fabricantes que en Sonora estamos 
abiertos a escuchar sus propuestas y establecer 
relaciones comerciales donde ambos sectores sal-
gamos beneficiados.
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Triple alianza para impulsar 
el desarrollo de la región

Ing. Martín Peña
Anadic Nayarit

Haciendo un poco de historia, quisiera comen-
tar que anteriormente desempeñe funciones 
como coordinador regional de siete estados y 

dirigente de Anadic Nayarit.

Durante esta administración se hicieron buenas 
relaciones con algunos representantes del gobierno 
del Estado, además en conjunto con otros 12 socios 

se creó el Centro Nacional de Desarrollo de Software 
ANADIC (CNSA) en el estado de Nayarit.

Este proyecto se desarrolló en base a una visón 
de Anadic Nacional con la finalidad de conformar una 
solución para satisfacer las necesidades relacionadas 
con el desarrollo de aplicaciones, en ella participa-
ron 7 estados y adicionalmente logramos consolidar 
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Triple alianza para impulsar 
el desarrollo de la región

el Centro de Soluciones de Software integrada 
por un bloque de socios Anadic. 

Tiempo después, como resultado del esfuer-
zo en conjunto, se realizó un convenio con el 
Instituto Tecnológico de Nayarit con el propósi-
to de incubar desarrolladores de software y de 
esta manera hacer sinergia a favor de sistema 
educativo.

Para este proyecto se lograron obtener re-
cursos federales por parte del Programa para el 
Desarrollo de la Industria del Software (PRO-
SOFT) y del gobierno del Estado de Nayarit; de 
esta manera se creó la Triple Hélice conforma-
da por el Gobierno de Nayarit, sector educati-
vo y empresas privadas, quienes en conjunto 
ahora son el motor que impulsa el desarrollo de 
tecnologías de información en el estado.

Entre las empresas que conforman la Triple 
Hélice se encuentran:

1.-  CIS Centro de Ingeniería y servicio
2.-  Informática y Sistemas
3.-  Informática Opción
4.-  Consume
5.-  Compucentro de Tepic
6.-  Ava Computación
7.-  Remate PC
8.-  Personas Físicas
9.-  Antonio Ramírez 
10.- Zoser
11.- Micro Informática 
12.- Expertix

Con el proyecto en marcha, ahora tenemos 
el compromiso de utilizar los recursos para ca-
pacitar y certificar un determinado grupo de jó-
venes del Instituto Tecnológico de Nayarit, para 
que en un futuro cercano sean parte de una élite 
de estudiantes capacitados que puedan aportar 
su conocimiento en varias empresas de TI; al 
mismo tiempo se espera que dichas empresas 
utilicen estos recursos intelectuales para impul-
sar el desarrollo económico de la región.

Avances tangibles

La consolidación de estos proyectos ha permitido 
apoyar a 15 estudiantes del Instituto Tecnológico de 
Nayarit que han recibido capacitación de clase mun-
dial, a través de la plataforma .Net Microsoft; así 
mismo se han certificado profesores para dar conti-
nuidad. En este sentido se tiene proyectado a cor-
to plazo establecer programas de capacitación para  
académicos los cuales permitan enfrentar los retos 
que representan este tipo de proyectos.

De los 15 certificados, ya se integraron 7 jóve-
nes al Centro Nacional de Desarrollo de Software de 
ANADIC, con sus aportaciones se han desarrollado 
programas en beneficios del Instituto Nacional de la 
Vivienda (Improvivienda), también se han diseñado 
soluciones de software para empresas particulares 
de Nayarit.  

En suma podemos decir, que somos incubadores 
de programas de software para fortalecer los víncu-
los empresariales y tecnológicos en beneficio del es-
tado. La infraestructura con la que contamos es: 15 
computadoras, un servidor, inmobiliario, un pizarrón 
interactivo y una suite de todos los MCAT dentro del 
Tecnológico Nacional de Nayarit. 

Otros proyectos

El trabajo en la Asociación es constante, actual-
mente ya se están llevando a cabo actividades que 
tienen por objetivo presentar al gobierno proyectos 
de desarrollo de software que puedan ser implemen-
tados en la función pública, por ejemplo, para mejo-
rar la administración en la Tesorería. 

También existen planes para participar, con el go-
bierno y el Instituto Nayarita de las Tecnologías de 
Información (INAYTI), en la conformación del pro-
yecto Ciudad del Conocimiento.   

Por último quisiera comentar, que trabajando en 
conjunto podemos obtener beneficios tangibles para 
todos, de ahí que el lema de Anadic confirme que 
“nadie es mejor que todos juntos”. 

“De los 15 certificados, ya se integraron 7 jóvenes al Centro Nacional de Desarrollo de 
Software de ANADIC, con sus aportaciones se han desarrollado programas en beneficios 
del Instituto Nacional de la Vivienda (Improvivienda)”
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Anadic Yucatán
estrena presidente

Raúl Alfonso Rebolledo Alcocer
Presidente de Anadic de Yucatán

A unas semanas de asumir el cargo de Presiden-
te de Anadic Yucatán, las estrategias para im-
pulsar el desarrollo de la asociación ya están 

planificadas, entre los objetivos que tenemos para 
este año se encuentran incrementar el número de 
socios y fortalecer la asociación, para ello se tiene 
pensado consolidar una mesa directiva que trabaje 
y de seguimiento a los proyectos estatales, así como 

crear los vínculos necesarios para establecer un plan 
de capacitación con algunos fabricantes que resulte 
en un beneficio directo para los asociados.

Precisamente durante en XI Congreso Anadic, 
que se acaba de realizar en Mérida, hicimos con-
tacto con diversas marcas, como WatchGuard, Cisco 
y Spector Soft, por mencionar algunas, las cuales 
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están interesadas en establecer lazos de negocio 
y capacitar a nuestros socios; esto demuestra que 
nuestra región ha sido identificada por su gran po-
tencial de negocio.

Otro proyecto interesante que estamos trabajan-
do es Expo Anadic, la idea es presentar las diversas 
soluciones que se están gestando en torno a los so-
cios, adicionalmente se tiene planeado invitar a fa-
bricantes y mayoristas para enriquecer la oferta de 
productos y soluciones.

Este evento se tiene prospectado a corto plazo y 
la intención es realizarlo con periodicidad anual.

Anadic Yucatán

En la actualidad nuestra asociación es una de las 
más grandes, agrupa 30 socios y queremos crecer 
un 30%, el potencial de negocio en la zona da para 
eso y más, incluso con el impulso que nos dio el 
Congreso seguramente podemos alcanzar la cifra en 
menos tiempo del que tenemos proyectado.

Cabe mencionar que durante el Congreso enta-
blamos pláticas con diversos fabricantes y mayoris-
tas, que nos manifestaron su apoyo para impulsar el 
desarrollo de los socios en la región; por este motivo 
tenemos claro que el apoyo debe ser recíproco don-
de ambas partes veamos el beneficio tangible de es-
tablecer lazos comerciales firmes y de largo plazo.

En relación a los socios, el plan es trabajar con 
un comité especializado y segmentado por área, 
por ejemplo, un equipo para desarrollo de soft-
ware y otro para proyectos. Lo que buscamos es 
motivar a los socios para trabajar en conjunto pro-
activamente, que no esperen a que las oportuni-
dades lleguen solas.

En este sentido también haremos lo propio con 
Anadic Nacional para identificar las oportunidades 
que desde ahí se generen y aprovechar al máximo 
los proyectos que se están gestando a nivel nacional. 
La estrategia es compartir la información que reci-
bamos de Anadic Nacional con los socios del estado, 
ya sea por correo electrónico o durante las juntas 
informativas bimestrales.

	
Proyectos Regionales

Actualmente en la región se está trabajando ar-
duamente en relación al desarrollo de software, tal 
es el caso de Management Pro, que es un ERP en-
focado en la pequeña y mediana empresa, también 

está Box Mecanic diseñado para talleres mecánicos, 
y un software para facturación electrónica; en to-
dos los casos estamos buscando, a través de Anadic 
Soft Yucatán, impulsar la comercialización ya sea 
mediante mayoristas o directamente entre la red de 
distribuidores a nivel nacional.

En este sentido, el trabajo que nosotros hacemos 
en Anadic Yucatán es ayudar a los socios, que tie-
nen una aplicación o proyecto, a presentarlo ante la 
mesa directiva de la Asociación Nacional, una vez 
ahí se pide el apoyo para exponer el proyecto en la 
junta de presidentes esperando que posteriormente 
cada uno difunda entre sus agremiados el potencial 
de negocio del proyecto y de esta manera establecer 
las alianzas entre distribuidores de diferentes esta-
dos que se quieran sumar a la comercialización de 
la solución. Al final, el objetivo es compartir con to-
dos los socios diversas oportunidades de negocio, 
la decisión de participar es abierta y la experiencia 
que hemos tenido ha sido gratificante pues se han 
obtenido buenos resultados.

Beneficios de integrarse a Anadic Yucatán

El principal beneficio de pertenecer a Anadic Yu-
catán es la oportunidad de establecer buenas rela-
ciones de negocio, en primer lugar de manera local; 
y segundo a nivel nacional participando en proyectos 
que de otra manera no sería posible tener acceso.

Además, estamos demostrando que los distribui-
dores que integramos Anadic Yucatán, somos em-
presas serias y consolidadas, pues para pertenecer 
a la asociación es requisito contar por lo menos con 
cuatro años en el mercado y varios empleados; esto 
por si solo mejora la imagen de cualquier empresa 
que quiera afiliarse pues definitivamente incrementa 
la confianza y multiplica las oportunidades de con-
solidar proyectos.

Otro beneficio es la profesionalización de los dis-
tribuidores pues hay muchas marcas interesadas en 
ofrecer capacitaciones que permitan a los socios im-
plementar soluciones cada vez más robustas y por lo 
tanto incrementar sus ingresos económicos.

Por último, es necesario mencionar que tenemos 
una excelente relación con el Gobierno Estatal, mis-
ma que se ha ido fortaleciendo desde hace cuatro 
años, lo que nos permite trabajar en conjunto para 
impulsar el desarrollo económico de la región, inclu-
so haciendo sinergia con otras entidades federativas 
como Quintana Roo y Campeche.
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En Mérida, Chac, 
dios de la lluvia hizo 
de las suyas...
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